A

» ;)L -
*«“
A4

s

PROEESSIONNELS.DE
LIMMOBILIER

La formation pour :

» Renouveler votre carte professionnelle
» Développer les compétences des équipes




FORMATION CONTINUE

13 2joursdestage
Tarif de 220€ par jour et par personne

Experti le méti Patrimoi -

- La déontologie et la non-discrimination - Le patrimoine Bordelais
(4 heures obligatoires) - Le patrimoine du bassin d’Arcachon
- Bien comprendre le crédit immobilier - Le patrimoine de I'entre deux mers

- La pathologie du batiment
- Actualité de la transaction W
- Le compromis

- . - - Le droit patrimonial a I'épreuve de la
- Immobilier d’entreprise, immobilier P P

vente

commercial | ’
e - Développer ses ventes par l'investisse-
- Les mandats : de la proposition ala OPPer 5 P
. ment immobilier
signature

. - Prospecter de nouveaux clients
- Les attentes des acquéreurs

. . , . - Savoir accueillir et informer en anglais
- Le devoir de conseil de I'agent immo- )
bilier - Les différents types de vente

- Limportance de la capacité d’endette- o .
ment ‘Communication digitale &
- Latransaction et I'accés a la propriété Promotion

- La transaction et les investisseurs - Optimiser sa communication via les

- Lavente en I'Etat Futur dAchevement réseaux sociaux
- Les fondamentaux de I'urbanisme - Home Staging
- Lapproche du syndic de copropriété - Créer des visites virtuelles 360° pour
- Llestimation, avis de valeur développer ses ventes
-LaSCI
Nos Atouts
- Des formations courtes et - Un accompagnement personnalisé
immédiatement applicables dans l'identification des formations
- Des formateurs experts dans les adaptés a vos besoins
thématiques enseignées - Accompagnement concernant les
- Pédagogie adaptée, innovante et financements possibles

proactive



Mais aussi...

- Management

- Comptabilité - Gestion

- Formations des membres CSE

- Tutorat / transmission des savoirs

- Communication / efficacité
professionnelle / organisation

- Ressources Humaines

- Paie

- Bureautique - PAO / DAO
- Langues

- Sécurité (SST-Habilitation Electrique -
Gestes et postures)

Cf calendrier 2023 des sessions de
formation

‘Formations INTRA

Des programmes et sessions créées en
sur mesure pour répondre a vos besoins.
Formations réalisables sur nos campus
ou dans votre entreprise.



LAlternance
Meétiers transverses
- CAP EPC Equipier polyvalent du com-

merce

- Bac Pro MCV : Métiers du commerce
et delavente

- BTS Gestion de la PME : GPME

- BTS SAM : support a I'action managé-
riale

- BTS Management commercial opéra-
tionnel : MCO

- BTS Négociation et digitalisation de la
relation client : NDRC

-BTS ASS : Assurance

Métiers de la restauration
- CAP Cuisine

- CAP Commercialisation et services en
hotels-café-restaurant

- CAP Production et service en restau-
rations

- BP Arts du service et commercialisa-
tion en restauration

- BP Arts de la cuisine

campusdulac.fr
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Campus de Bordeaux

10 rue René Cassin
CS 31996, 33300 Bordeaux Cedex

Campus de Libourne

7 bis rue Max Linder
33504 Libourne Cedex

- Titre Office manager

- Titre manager commercial

- Titre vendeur commercial

- Bachelor chef de projet marketing
digital

- Bachelor chargé des ressources hu-
INEIES

- Bachelor Business développer

- Bachelor Retail manager

- Bachelor Chargé de recrutement

- Bachelor Manger Visuel Merchandiser

- BTS Management en hotellerie Restau-
ration

- MC Cuisiner en desserts de restaurant
- MC Employé barman
- MC Sommellerie

FERRANDI

PARIS
CAMPUS DE BORDEAUX

Sarah PROUST
Référente Recrutement FERRANDI
Paris Campus de Bordeaux

0661814176
sarah.proust@formation-lac.com



